
推广员每日工作流程及细节
1. （9：00-9:20）上班电脑开启后登陆好 qq，登陆后台查询前一天数据汇报

在群里。没有完成的按照规则处罚（跑楼梯。1 导入 1 次，以此类推）群

里发扶持信息第一时间扫码进微信群及带团人员是谁都要记清楚。

2. （9：20-11:30）登陆前一天练好的号开始寻找客户，加到客户联系方式及

时在群里发截图（讨论组群发整个聊天步骤，巨星群发小图），表示客户

已经加到避免撞车，过程中出现问题及时找部长或经理处理。寻找客户需

耐心坚持去做，每个游戏玩家可发三次打招呼（玩家是手机玩，我们是电

脑玩，所以玩家离线概率是很高的，在游戏内尽量简短沟通，第一时间加

到微信，也可以规避封号概率），加到微信按照步骤聊好。跟玩家约好，

并提醒玩家保持联系等

3. （12:30-12:40）中午吃饭之后一定要去打招呼加深玩家对你的印象，没有回

复的玩家需要多注意，避免下午开区没进游戏。

4. （14:00-14:30）每个人都需要在微信群里活跃气氛，在群里配合，不清楚怎

么配合的在交流群里问同事或者部长，自己想聊的话题或者应该聊什么话

题先沟通好，再去群里做配合工作。根据群里聊的内容可以跟自己的客户

说一下。(比如群里聊到充值 VIP 的时候，可以跟玩家说，我看群里很多兄

弟都准备搞 VIP，等会我也准备先整个 V5 玩玩。然后根据玩家回答来灵

活回答)

5. （14:30-15:00）开区半小时之前可以跟玩家聊聊玩什么职业，或者其他关于

游戏的事情，避免玩家在三点的时候没有进游戏，提高玩家进服率。在开

区前十分钟（14:50）的时候，提醒玩家进的区服，马甲格式，避免玩家进

错区以及不带马甲的情况发生。

玩家进游戏后第一时间要到玩家游戏名字，及时登陆个人后台（查看玩家

是否绑定在后台，没在后台的及时找部长查账户，提供导入证据（加好友

截图，发链接截图，玩家告诉推广游戏名字截图，缺一不可）按照格式发

给部长，查到账号后，再按照格式发给经理进行绑定。

6. （15:00-16:00）这段时间是非常重要的，需要多关注群里扶持号消息，扶持

第一时间建好帮会后提醒玩家进帮会，根据扶持号的实际情况以及游戏内



活动内容结合，教会玩家前期玩法，不定时的去问扶持自己玩家在游戏内

的情况，对于下线的客户以及没有进帮会的客户要多去关注，是什么原因。

为什么没有进帮会。这些要搞清楚。开区前一小时尽量教会玩家怎么玩，

在教的过程中推荐活动。

7. （16:00-18:30）期间也需要多关注客户在游戏内的情况，以及扶持号的信息，

对于导入完成的这个时候可以准备练号，每天练号不得低于 4 个（练号目

的就是为了第二天能够有渠道去寻找新的客户，渠道越多对于寻找客户越

有帮助）没有完成导入的，继续找客户，当然练号也不能不做，开两个模

拟器练号，两个继续寻找客户。

以上的推广每日工作细节，后续会持续跟进，既然大家是做销售，那就要明白，

客户才是业绩的来源，没有客户就等于没有业绩，每天导入要坚持去做，如果

你在开区前没有一个客户进游戏，那你就要花更多时间去寻找客户，对于练号

就需要往后推，如果在开区后你有客户在游戏内，那是不是对于导入就不用再

去担心了。可以专心去聊客户，以及准备第二天的新渠道。


